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 วัตถุประสงคการเรียนรู
1. สามารถแสดงความรูวาทําไมการสํารวจทางตลาดจึงเปนสิ่งจําเปนสําหรับการเริ่มตนโครงการ

ทําธุรกิจได

2. สามารถเตรียมการสํารวจตลาดได

 คุณสมบัติ
คณุสมบตัทิีน่กัเรียนจะไดรบัการพฒันาตามรายการประเมิน 40 คณุสมบตัสิาํหรับวัยรุนประกอบไปดวย

1. ความรับผิดชอบ (ขอ 30)

2. พลังในตัวเอง (ขอ 37)

3. ความรูสึกถึงความมีจุดมุงหมาย (ขอ 39)

4. การมองโลกในแงดีสําหรับอนาคตของตัวเอง (ขอ40)

 ส่ิงที่ตองเตรียม
1. ขนาดกลุม : ทุกคนในชั้นเรียน, กลุมขนาดเล็กสําหรับกิจกรรม

2. เวลาที่ใชในการสอน : 45 นาที

3. วัสดุ / อุปกรณ :

- กระดาษ และดินสอ (หนึ่งชุดตอนักเรียนหนึ่งคน)

4. สถานที่ : หองเรียน

 1

เรื่อง  วิธีการทำ การสำ รวจตลาด

คุณสมบัติคค สส ตบต
่

วัตถุประสงคการเรียนรูัตต ปปรร งคงค ราร ีียย 

บทที่ 1

 ส่ิงที่ตองเตรียมงง ่่ ออ ตต มม

หลักสูตรสากลสำ หรับเยาวชน
อายุ 19 ป ขึ้นไป
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การนําเขาสูบทเรียน: 
ขั้นตอนที่ 1.  ครูพูดวา: “วันนี้พวกเราจะเริ่มเรียนจากบทเรียนที่จะชวยใหนักเรียนเขาใจวิธีการเริ่มตน

 ดําเนินการ และประเมินผลลัพธ โครงการธุรกิจขนาดเล็กสําหรับสรางรายได”

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามวา: “มีนักเรียนคนไหนเคยเขารวมในโครงการธุรกิจขนาดเล็กมากอนบางไหม?” 

 (ใหนักเรียนเลาประสบการณของนักเรียนใหเพื่อนๆฟง)

ขั้นตอนที่ 3. ครูพดูวา: “ลองคดิดวูาถากาํลงัจะถงึวนัเกดิของเพือ่นสนิทของเราไมวาจะเปนเพือ่นผูหญงิ 

 หรือเพ่ือนผูชาย และเราตองการจะใหของขวัญอะไรแกพวกเขา เราอาจไมแนใจวาคนน้ัน

 ตองการอะไร นักเรียนจะทํายังไง? (คําตอบที่เปนไปได: ถามเขา, ถามเพื่อนของเขา, 

 ลองดูวาคนนั้นแสดงวาตองการหรือชอบอะไร เปนตน) 

ขัน้ตอนที ่4. ครพูดูวา: “เมือ่ไหรกต็ามทีน่กัเรยีนจะหาขอมลูเกีย่วกบัคนอืน่เพือ่ชวยใหเราสามารถตดัสนิใจ

 ไดดี นักเรียนกําลังทําการสํารวจตลาด วันนี้นักเรียนจะไดเรียนรูวิธีการสํารวจตลาด 

 เพ่ือจะไดเรยีนรูจกักบัมนัมากขึน้ และจะสามารถตัดสนิใจได วาจะเริม่ตนโครงการแบบไหน 

 หรือจะหลีกเลี่ยงตนทุนที่กอใหเกิดความผิดพลาดไดอยางไร.”

 กิจกรรมการเรียนรู
การทําแบบตัวอยางแบบสํารวจ

ขั้นตอนที่ 1. ครูพูดวา: “ใหเรามาทําตัวอยางแบบสํารวจ เพื่อจะดูประสิทธิภาพในการทําความเขาใจ

 กับความตองการของผูบริโภค”

ขัน้ตอนท่ี 2. ใหแบงชัน้เรียนเปนกลุมเล็กๆ ใหนกัเรียนในแตละกลุมเขียนผลลพัธลพัธทีเ่กดิขึน้บนกระดาษ

 และแบงปนกับชั้นเรียน

ขั้นตอนที่ 3. ใหนักเรียนในชั้นเรียนคิดถึงครั้งสุดทายที่นักเรียนไปซื้อขนมขบเคี้ยว 

 (หรือเลือกรายการอื่นที่เหมาะสมกับชุมชน) และตอบคําถามตอไปนี้ ครูอาจจะเลือกที่จะ

 อานออกเสียงหรือเขียนไวบนกระดานสําหรับการสนทนาของนักเรียนภายในกลุมก็ได 

 คําถามมีดังตอไปนี้

- เหตุผลลัพธอะไรที่ทําใหนักเรียนซื้อผลิตภัณฑนี้?

- นักเรียนจายเงินไปเทาไหร?

  บทเรียนนี้จะชวยใหนักเรียนมองเห็นภาพการสรางรายไดโดยการใชความสามารถและทรัพยากร               

ทีพ่ระเจาทรงประทานใหกบันกัเรยีน ตลอดทัง้บทเรียนนี ้นกัเรยีนจะไดเรยีนรูเกีย่วกบัวิธกีารเลอืก กลยทุธตางๆ 

การจัดการโครงสรางของรายได  นักเรียนจะนําความรูนี้ไปประยุกตใชกับโครงการที่นักเรียนเลือกทํา

  บทเรียนน้ีจะพิจารณาความสําคัญของการสํารวจตลาดเพื่อเรียนรูขอมูลเก่ียวกับผลิตภัณฑและ                 

การใหบริการที่นําเสนอสูลูกคาในปจจุบันน้ี เพ่ือดูวาลูกคาจัดลําดับความสําคัญของผลิตภัณฑหรือ                      

บริการเหลาน้ีอยางไร นกัเรียนจะไดรบัการสงเสรมิใหทาํการสาํรวจตลาดเพือ่ชวยช้ีนาํนักเรียนในการเลอืกทํา

โครงการที่เปนไปไดในการตอบสนองความตองการของลูกคา
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- นักเรียนคิดวาควรจะจายเทาไหร?

- นักเรียนซื้อที่ไหน?

- นักเรียนคิดวาจะปรับปรุงมันไดอยางไร?

- มีสินคาอะไรที่เหมือนกันที่นักเรียนพิจารณากอนที่จะเลือกซื้อสินคาอันนี้?

- ทําไมนักเรียนถึงไมเลือกซื้ออีกอันหนึ่ง?

ขั้นตอนที่ 4. หลงัจากนัน้ประมาณ 5-10 นาที ใหนกัเรียนกลับมารวมกลุมในชัน้เรียน และใหแตละกลุม

แบงปนผลลัพธลัพธของนักเรียน โดยเปรียบเทียบกับผลลัพธของแตละกลุม

ขั้นตอนท่ี 5.    ครูถามวา: “นักเรียนไดเรียนรอูะไรจากผลลัพธนี้บาง?”(ใหนักเรียนแนะนําผลิตภัณฑ ใหมที่         

เปนไปได การเปลี่ยนแปลงหรือการพัฒนาปรับปรุงผลิตภัณฑ บนพื้นฐานของผลลัพธที่ได)

การสรางแบบสํารวจ 

ข้ันตอนที่ 1. ครูพดูวา: “กอนทีน่กัเรยีนจะเร่ิมทาํธรุกจิ มนัจะเปนเรือ่งฉลาดมากท่ีจะพจิารณาถึงลกูคา

ที่เปนไปไดสําหรับสินคาหรือบริการของนักเรียน และรูจักตลาดของนักเรียนดวย นักเรียน  
จะตองหาวาใครคือลูกคาของนักเรียน และลูกคามีความตองการอะไร มีอะไรบางท่ีนักเรียน  
ตองการจะเรียนรเูก่ียวกับลูกคาของนักเรียน?” (คําตอบท่ีเปนไปได: ลูกคาคิดอยางไรเก่ียว  
กับสินคา หรือบริการที่พวกเขาใชอยูในปจจุบันนี้ ราคาสินคาเปนอยางไร นักเรียนซื้อ  
ผลิตภัณฑที่ไหน นักเรียนรูจักบริการไดอยางไร เปนตน)

ขั้นตอนที่ 2.  ใหแบงนักเรียนออกเปน สองกลุม กลุมแรก คือกลุมที่คิดวานักเรียนจะผลิตสินคา หรือ

 ขายผลิตภัณฑ (ตัวอยางเชน ผลิตกรงนกไม) กับกลุมที่2 เปนกลุมที่คิดวาจะใหบริการ

 อยางไร (ตัวอยางเชน ทําความสะอาดกรงนก)

ขั้นตอนที่ 3.  ใหเวลาที่เหลือในชั้นเรียนสําหรับการทําแบบสํารวจ แจกกระดาษและดินสอใหนักเรียน

 เพื่อเขียนคําถามที่ไดจากการสํารวจแลกเปลี่ยนความคิดเห็นภายในกลุม

 คําแนะนํา : สงเสริมใหนกัเรยีนออกแบบ แบบสํารวจเพือ่ท่ีจะไดขอมูลเกีย่วกบัผลติภัณฑ

 หรือบริการเฉพาะอยาง เพื่อโครงการธุรกิจของนักเรียน ขอใหพรอมที่จะ

 ชวยเหลือแตละกลุมเมื่อตองการ

 กิจกรรมสรุปบทเรียน 
ขั้นตอนที่ 1. ครูพูดวา: “แบบสํารวจนี้จะชวยใหนักเรียนไดขอมูลที่มีคา และสามารถกําหนดทิศทาง

 สําหรับหัวขอที่นักเรียนเลือกสําหรับทําโครงการธุรกิจของนักเรียนเอง”

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามวา: “นักเรียนควรจะทําการสํารวจกับใครบาง?” 

 (สํารวจผูคนที่อาจจะเปนลูกคา หรือรูวาคนที่นักเรียนรูวาพวกเขาใชสินคาหรือ

 บริการที่เหมือนกัน) 

ขั้นตอนที่ 3. ครูถามวา: “นักเรียนจะหาคนตอบแบบสํารวจที่ดีที่สุดไดที่ไหน?” 

 (หากวานักเรียนวางแผนจะขายขนม ถามคนที่อยูใกลๆ ที่ขายขนมในตลาด)
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ขั้นตอนที่ 4.  ครูพูดวา: “แบบสํารวจนี้จะชวยนักเรียนไดความรูความเขาใจกอนที่จะเริ่มตนโครงการ

 ของนักเรียน จําไววา ไมวาเมื่อใดก็ตามที่นักเรียนมองหาความรูความเขาใจ ใหหันเขาหา

 พระเจา พระองคทรงเปนแหลงแหงปญญาของเรา”

ขั้นตอนที่ 5. ขออาสาสมัครที่จะอาน ยากอบ 1:5
5ถาผูใดในพวกทานขาดสติปญญา ก็ใหผูนั้นทูลขอจากพระเจา ผูทรงโปรดประทานใหแก

 คนทั้งปวงดวยพระกรุณาและมิไดทรงตําหนิ แลวผูนั้นก็จะไดรับสิ่งที่ทูลขอ

ขั้นตอนที่ 6. ครูพูดวา: “คราวตอไปเมื่อพวกเรามาเจอกัน ใหเอาผลลัพธที่ไดรับจากแบบสํารวจของ

 นักเรียนมาดวย เพื่อนักเรียนจะเลือกทําโครงการและทําแผนงานของตัวเองได”

ขอสังเกต:  วางแผนสําหรับภาคสนามเพือ่ไปธนาคาร สาํหรับบทท่ีสาม เพ่ือเรียนรูวธิกีาร

 ขอเงินกูสําหรับการทําธุรกิจขนาดเล็ก หากวานี่เปนไปได ขอใหเจาหนาที่

 เงินกูหรือนายธนาคารที่เกษียรแลวมาพูดที่ชั้นเรียน หรือขอใหนักธุรกิจ

 ในทองถิ่นมาอธิบายเกี่ยวกับการบริหารการเงินในการดําเนินธุรกิจ ใหมี

 การเตรียมการและยืนยันกับนักเรียนกอนชั้นเรียนในคราวตอไป

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _



 วัตถุประสงคการเรียนรู
1. สามารถทําแผนธุรกิจได

2. สามารถคํานวณการตั้งราคาของผลิตภัณฑหรือบริการได

 คุณสมบัติ
คณุสมบตัทิีน่กัเรียนจะไดรบัการพฒันาตามรายการประเมิน 40 คณุสมบตัสิาํหรับวัยรุนประกอบไปดวย

1. ความรับผิดชอบ (ขอ 30)

2. พลังในตัวเอง (ขอ 37)

3. ความรูสึกถึงความมีจุดมุงหมาย (ขอ 39)

4. การมองโลกในแงดีสําหรับอนาคตของตัวเอง (ขอ 40)

สิ่งที่ตองเตรียม
1. ขนาดกลุม : ทุกคนในชั้นเรียน

2. เวลาที่ใชในการสอน : 45 นาที

3. วัสดุ / อุปกรณ :

- กระดาษ และดินสอ (หนึ่งชุดตอนักเรียนหนึ่งคน)

4. สถานที่ : หองเรียน

เรื่อง  วิธีวางแผนการโครงการ

คุณสมบัติคค สส ตต

วัตถุประสงคการเรียนรูัตต ปปรร งคงค ราร ีียย 

บทที่ 2

สิ่งที่ตองเตรียมงท อง ต ยีม

หลักสูตรสากลสำ หรับเยาวชน
อายุ 19 ป ขึ้นไป
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การนําเขาสูบทเรียน: 
ขั้นตอนที่ 1.  ครูพูดวา: “ในอาทิตยที่แลวนักเรียนไดเรียนรูเกี่ยวกับความสําคัญของการไดมาซึ่ง

ความรูเกี่ยวกับความตองการของลูกคาที่เปนไปได ใหเรามาฟงดูผลลัพธที่นักเรียน  
ไดคนพบดวยกัน”

ใหอาสาสมัครแบงปนผลลพัธที่ไดคนพบมา และส่ิงท่ีนักเรียนไดเรียนรจูากผลลัพธนั้น  

ใหคนอื่นๆ แสดงความคิดเห็น และใหขอมูลตามที่ไดจากผลลัพธใ์นการสํารวจ
คําแนะนํา :   นักเรียนจะไดขอมูลจากการสํารวจของนักเรียนคนอ่ืน ใหเวลานักเรียนสําหรับ

 การแบงปนผลลัพธนี้อยางพอเพียง

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามวา : “ผลลัพธการสํารวจของนักเรียนไดทําใหหัวขอที่นักเรียกเลือกเปลี่ยนไป

 อยางไรบาง?” (ใหเวลานักเรียนไดตอบ)

 คําแนะนํา : ใหมีการแลกเปลี่ยนความคิดเห็นเกี่ยวกับจํานวนสินคาที่มีอยู และจํานวน

 ของผูบริโภค และตนทุนของสินคา (สินคาบางประเภทไมมีกําไรเพราะวา

 ตนทุนการผลิตสูงเกินไป) ที่มีผลลัพธกระทบตอการเลือกของนักเรียน

ขั้นตอนที่ 3.  ครูพูดวา “วันนี้พวกเราจะมาแลกเปลี่ยนความคิดเห็นเกี่ยวกับวิธีการเขียนแผนธุรกิจ 

 ใหเรามาเริ่มทําพรอมกัน”

 กิจกรรมการเรียนรู
การสรางแผนธุรกิจ

ขั้นตอนที่ 1. ครูพดูวา : “เมือ่นกัเรียนเลอืกหัวขอสาํหรับการทําธรุกจิ นกัเรียนจะตองเปรียบเทยีบผลลัพธ

 การสํารวจตลาดกับทรัพยากร, เวลา และเงินทุนที่นักเรียนมี”

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามวา: “ทําไมทรัพยากร, เวลา และเงินถึงมีผลกระทบตอโครงการที่นักเรียนเลือก?” 

 (ใหนกัเรียนตอบ)

ขั้นตอนที่ 3. ใชตารางตอไปนี้เพื่อพูดคุยวาจะสรางแผนการทางธุรกิจไดอยางไร

  บทเรียนนีจ้ะแนะนํานักเรียนถึงมมุมองตางๆในการวางแผนโครงการเพื่อทํากิจการสวนบุคคล  

นักเรียนจะไดความคิดเกี่ยวกับการคํานวณราคาสําหรับผลิตภัณฑหรือบริการ ขอมูลนี้จะชวยนักเรียน                         

ในการตัดสินใจโครงการไหน, ราคาเทาไหรที่นาจะทําใหธุรกิจประสบความสําเร็จ
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ขั้นตอนที่ 4. ใหนักเรียนแสดงความเห็นและถามคําถามเกี่ยวกับแผนธุรกิจ ครูอาจจะเชิญนักธุรกิจ

 ทองถิ่นมาอธิบายเพื่อสรางความเขาใจใหกับนักเรียน และสอนถึงวิธีการเขียนแผนธุรกิจ

ขัน้ตอนท่ี 5. กระตุนใหนกัเรียนจดประเด็นแผนโครงการจากบนกระดานและใชมนัในการสรางแผนธรุกจิ

กลยุทธราคาสําหรับสินคาและบริการ

ขั้นตอนที่ 1. ครูพูดวา: “เมื่อนักเรียนจะเขียนแผนโครงการ สิ่งสําคัญที่จะตองรูก็คือวานักเรียนจะตั้ง

ราคาสินคา หรือบริการของนักเรียนอยางไร”

ก. ครูถามวา: “จะมีวิธีไหนบางที่นักเรียนสามารถจะใชคิดตั้งราคาได?” 

     คําตอบที่เปนไปได: เปรียบเทียบกับสินคาที่มีอยู, ถามวาคนอยากจะจายเทาไหร,   

     คิดจากตนทุนและตั้งราคาโดยใชคาใชจายเหลานั้นเปนบรรทัดฐาน เปนตน

ข. ครูถามวา: “จะเกิดอะไรขึ้นหากวาสินคาหรือบริการนั้นตั้งราคาไดไมดี?” 
 (ธรุกิจอาจจะลมเหลว หากวาตั้งราคาถูกเกินไปและอาจจะขาดทุนได)

ขั้นตอนที่ 2. ครูพูดวา: “เมื่อนักเรียนตั้งราคาสินคา นักเรียนจะตองประมาณตนทุนที่เกี่ยวของกับ

 การผลิต ลองมาดกูนัวาจะต้ังราคาสนิคาอยางไรและจากนัน้ดวูาจะต้ังราคาบรกิารอยางไร”

 ก. ครูพดูวา: “ในการต้ังราคาสินคา นกัเรยีนจะตองประมาณตนทนุการผลติ และคิดวา

 นักเรียนจะตองขายผลิตภัณฑกี่ชิ้นเพื่อใหคุมกับตนทุน หรือเทากับตนทุนการผลิต” 

 ข. ครถูามวา: “นกัเรยีนจะทําอยางไรหากรูวานกัเรยีนจะตองขายของจาํนวนทีเ่ปนไปไมได

 ค. ครูพูดวา: “หากวานักเรียนขายนาฬกา ซึ่งมีตนทุนเรือนละ 90 บาท นักเรียนอาจจะ

จายคาเชาเปนอาทิตย (750 บาท)  และนักเรียนตองขายนาฬกากี่เรือนถึงจะพอกับ

คาใชจายแตละอาทิตย หากวานกัเรียนขายได 10 เรือน เรือนละ 150 บาท แตคาใช

จายแตละอาทติยของนกัเรยีนอยูที ่900 บาท (10 เรอืน เรอืนละ 90 บาท ) + 750  บาท

 (คาเชา) = 840 บาท นักเรียนตองขาดทุน 150 บาท ในอาทิตยนั้น ดังนั้นนักเรียนตอง

ขายนาฬกาใหไดมากวาหรือขึ้นราคานาฬกา”

 ง. ครูถามวา: “นักเรียนจะแกปญหาขาดทุนจากการขายนาฬกาอยางไร?” 

 (ใหพวกนักเรียนตอบคําถาม)

 จ. ครูพูดวา: “บางครั้งแทนที่จะซื้อสินคาสําเร็จรูป นักเรียนอาจจะทําผลิตภัณฑเอง

เพื่อขาย ลองมาดูวาจะตั้งราคาสินคาที่ผลิตเองอยางไรซึ่งจะตองรวมคาเวลา

 ของนักเรียนดวย”

 ฉ. ครูพูดวา: “เด็กหญิง ก. ทําการดอวยพรและขายได 10 ใบตออาทิตย แตละใบ

ใชเวลาทําประมาณ 15 นาที และตองใชวัสดุ (ผา, กระดาษ, และซอง) 15 บาท 

เธอตองการรายไดชั่วโมงละ180 บาท ดังนั้นเธอคิดคาแรงของเธอใบละ 45 บาท 

 (180 บาท หารดวย 4, จํานวนที่ผลิตไดในหนึ่งชั่วโมง) หากวาเธอรวมคาแรงและ

หรอืขายในราคาที�ไมเ่ป็นความจรงิ?” (คาํตอบที�เป็นไปได ้นกัเรยีนสามารถแกปั้ญหา 

และพยายามหาวิธีในการผลติที�ถกูกวา่ มองหาผูผ้ลติสนิคา้ที�ถกูกวา่ หาวิธีที�จะผลติสนิคา้

ที�เป็นเอกลกัษณ ์ลองดกูารโฆษณา เป็นตน้)
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ตนทุนคาวัตถุดิบ เธอตองคิดคาการดใบละ 60 บาท เพื่อที่จะไดคาแรง 180 บาท 

เด็กหญงิ ก. อาจจะคดิแพงกวาน้ีและทาํกําไรมากขึน้ เวนแตวาเธอจะไมสามารถขาย

การดไดในราคาที่สูงกวานี้ ”

 ช. ครถูามวา: “ถาเปนนักเรยีน นกัเรยีนจะต้ังราคาคาการดอยางไร?” (ใหนกัเรยีนตอบ)

ขั้นตอนที่ 3. ครูพูดวา: “เมื่อนักเรียนตั้งราคาคาบริการ นักเรียนจะตองคิดวาคาเวลาของนักเรียนควร

 จะเปนเทาไหรดวย”

 ก. ครูพูดวา: “ เด็กชาย ข.ทําความสะอาดจักรยาน  8 คันในแตละวันที่ตลาด และ

เขาใชเวลาประมาณ  15 นาทีในการทําความสะอาดแตละคัน เขารูวาเขาสามารถ 
ทําความสะอาดได 2 ชั่วโมง และเขาตองการทําเงินวันละ 300 บาท เขาควรจะคิด 
คาแรงคนัละเทาไร?”ใหเวลานักเรียนลองคิด (คําตอบ เด็กชาย ข.ควรจะคิดคันละ  
37.5 บาท เพราะวา 300 หาร 8 = 37.5 บาท)

 ข. ครูถามวา: “นักเรียนจะทําอยางไรหากวามีคนมาคิดคาลางรถจักรยานเพียงแค  

 1 คันที่ตลาด? (คําตอบที่เปนไปได:  เพิ่มบริการ เชนสูบลมยาง ลดราคา มองหา

 บริการอื่นที่ลูกคาอาจจะตองการ ใหแนใจวาไดใหบริการที่มีคุณภาพสูง เปนตน) 

ขั้นตอนที่ 4.  ครูพูดวา: “เปนสิ่งสําคัญในการตั้งราคาของสินคาหรือบริการใหสามารถแขงขันได

 แตไมขาดทุน จะเปนการดีกวาที่จะตั้งราคาสินคาใหสูงและจากนั้นนักเรียนสามารถจะ

 ลดราคาได แตจะเปนการยากกวาที่จะขึ้นราคา”

 ใหนักเรียนถามคําถามเกี่ยวกับราคา และเริ่มคํานวณหาราคาที่เปนไปไดสําหรับสินคา

 หรือบริการของนักเรียน

 กิจกรรมสรุปบทเรียน
ขั้นตอนที่ 1.  ขึน้อยูกบัเวลาของช้ันเรยีนทีเ่หลอื ครูอาจจะตองการใหนกัเรยีนเขียนแผนโครงการทาํธุรกิจ

 สวนตัวก็ไดถาเวลาพอ 

ขั้นตอนที่ 2. ครูพูดวา: “ในสัปดาหนี้นักเรียนจะตองทําแผนโครงการทําธุรกิจใหเสร็จ และเริ่มตน

 โครงการทําธุรกิจของนักเรียน เมื่อใดก็ตามที่นักเรียนเริ่มตนโครงการ นักเรียนจะตองเริ่ม

 โดยการขอปญญาจากพระเจา ดําเนินตามทางของพระองค และขอบคุณพระองคสําหรับ

 ความสามารถและโอกาส ที่พระองคไดประทานใหกับนักเรียน”

 ก. ขออาสาสมัครอานเฉลยธรรมบัญญัติ 8:18

 “ทานท้ังหลายจงจาํพระเยโฮวาห พระเจาของทานท้ังหลาย เพราะวาพระองคทรงเปน

ผูใหกําลังแกทานที่จะไดทรัพยสมบัตินี้ เพื่อวาพระองคจะทรงดํารงพันธสัญญา

ซึ่งพระองคทรงกระทําโดยปฏิญาณตอบรรพบุรุษของทาน ดังวันนี้”

 ข. ครูนํานักเรียนอธิษฐาน โดยครูเปนผูเริ่มตน อานเฉลยธรรมบัญญัติ  8:18 สําหรับ

ชั้นเรียนและเอยชื่อนักเรียนแตละคนในการอธิษฐานของครู
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ขั้นตอนที่ 3.  ครพูดูวา: “ในคราวหนาทีพ่วกเรามาเจอกนั ใหเอาแผนโครงการธุรกจิทีเ่สร็จเรียบรอยแลว

 ของนักเรียนมาดวย พวกเราจะเรียนรูวาจะจัดการเกี่ยวกับบัญชีโครงการของนักเรียน

 อยางไร”

ขอสังเกต:  ยืนยันการจัดการภาคสนาม หรือการเชิญแขกมาพูดสําหรับบทเรียน

 ในสปัดาหหนา ในเร่ืองการขอกูเงินจากธนาคารและวิธทีาํงบดุลบญัชีธนาคาร 

 (เขียนเช็ค และทําการคํานวณเพื่อจัดทํางบดุล)

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _



 วัตถุประสงคการเรียนรู
1. สามารถในการกรอกเอกสารขอกูเงินจากธนาคาร และบัญชีธนาคารประเภทตางๆได

2. สามารถเขียนใบเสร็จ และการคํานวณงบดุลของสมุดบัญชีได

 คุณสมบัติ
คณุสมบตัทิีน่กัเรียนจะไดรบัการพฒันาตามรายการประเมิน 40 คณุสมบตัสิาํหรับวัยรุนประกอบไปดวย

1. ความรับผิดชอบ (ขอ 30)

2. พลังในตัวเอง (ขอ 37)

3. ความรูสึกถึงความมีจุดมุงหมาย (ขอ 39)

4. การมองโลกในแงดีสําหรับอนาคตของตัวเอง (ขอ 40)

 ส่ิงที่ตองเตรียม
1. ขนาดกลุม : ทุกคนในชั้นเรียน

2. เวลาที่ใชในการสอน : 45 นาที

3. วัสดุ / อุปกรณ :

- ภาคสนาม การจัดการเรื่องการเดินทางหรือเชิญแขกมาพูด

- หากไมสามารถทาํกจิกรรมภาคสนาม ไดใหนาํตวัอยางเอกสารจากธนาคารสาํหรบัการกูธนาคาร

เปดบัญชีธนาคารตองเปนเช็ค ใบนําฝาก สมุดรายรับรายจาย และสมุดบัญชีธนาคาร

4. สถานที่ : ภาคสนามไปธนาคาร หรือหองเรียน

11

เรื่อง  วิธีการจัดการการเงิน

คุณสมบัติคค สส ตต

วัตถุประสงคการเรียนรูัตต ปปรร งคงค ราร ีียย 

บทที่ 3

 ส่ิงที่ตองเตรียมสส ทตทต งง ียย

หลักสูตรสากลสำ หรับเยาวชน
อายุ 19 ป ขึ้นไป
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การนําเขาสูบทเรียน: 
ครพูดูวา:  “ธรุกิจดําเนนิไปไดดวยเงนิ เงินสดเขามาจากลกูคาและออกไปกบัคาใชจาย เรียกวา “กระแส

 เงินสด” เมื่อนักเรียนมีความมั่นใจในการจัดการเงินของนักเรียน นักเรียนจะตองการบัญชี

 ธนาคารเพื่อฝากเงิน หรือถอนเงิน วันนี้พวกเราจะเรียนรูเกี่ยวกับการกรอกเอกสารสําหรับ

 บัญชีธนาคาร และเอกสารเงินกูจากธนาคาร นักเรียนจะไดเรียนรูวิธีการเขียนเช็ค บันทึก

 การฝากการถอน และเก็บบัญชีอยางถูกตอง”

กิจกรรมการเรียนรู
  กิจกรรมภาคสนามคือ พากลุมนักเรียนออกไปภาคสนามท่ีธนาคาร หรือเชิญเจาหนาที่มาอธิบาย

เกี่ยวกับระบบการเงินของภาคธุรกิจ และใหเวลานักเรียนในการถามคําถาม

บัญชีธนาคาร

ขั้นตอนที่ 1.  หากวาไมสามารถจะออกทํากิจกรรมภาคสนามหรือเชิญเจาหนาที่มาพูดได ใชชวงนี้ของ

 บทเรียนสอนเกี่ยวกับการคํานวณงายๆสําหรับบัญชีธนาคารสวนตัว

ขั้นตอนที่ 2.  ครูพูดวา: “นักเรียนตองทําทุกอยางที่เปนไปไดเพื่อชวยใหการทําธุรกิจของนักเรียน

ประสบความสําเร็จ การมีบัญชีการเงินที่ถูกตองจะแสดงใหเห็นวาโครงการของนักเรียน  
ทํากําไร หรือไม มันจะชวยใหนักเรียนเห็นวาเงินถูกใชไปอยางไร และจะทําใหนักเรียน  
สามารถแกปญหาการใชจายนอยลง ขั้นแรกก็คือนักเรียนจะตองเปดบัญชีธนาคาร”

ขั้นตอนที่ 3.  ครูพูดวา: “การเปดบัญชีธนาคารใหประโยชนอะไรบาง?” 

 (คาํตอบท่ีเปนไปได: นกัเรียนจะเก็บเงินไดอยางปลอดภัย, มคีวามเปนไปไดทีจ่ะไดดอกเบ้ีย

 จากเงินฝากของนักเรียน, มีบันทึกการฝากถอนเงินของนักเรียน, สามารถจายเงินโดยเช็ค

 และไมตองใชเงินสด เปนตน)

ขั้นตอนที่ 4.   ครูถามวา: “มีรายการอะไรบางที่นักเรียนจะตองบันทึกไวในบัญชีของนักเรียน?” 

 (ใหแนใจวาไดพดูคยุเกีย่วกบัหัวขอน้ี ทกุครัง้ทีล่กูคาซือ้ของบางอยาง แตละการบริการทีใ่ห 

 และการใชจายสําหรับคาใชจายทางธุรกิจแตละอยาง ทุกครั้งที่ตองใชเงินสด เปนตน)

ขั้นตอนที่ 5. ครูพูดวา: “นักเรียนตองทําการบันทึกบัญชีธุรกิจเพื่อบันทึกคาใชจายที่เกิดขึ้นทางธุรกิจ 

 และการจายเงินจากลูกคาสําหรับการ ซื้อ - ขาย เปนสิ่งที่สําคัญมากที่จะบันทึกทุกบาท

 ทุกสตางคที่เขาหรือออกในธุรกิจ บัญชีที่ดีจะแสดงใหนักลงทุนหรือเจาหนาเงินกู

 ของธนาคารเห็นวาธุรกิจของนักเรียนทํากําไร”

  บทเรียนน้ีจะใหโอกาสนักเรียนในการเรียนรูเกี่ยวกับการจัดการทางการเงินที่เกี่ยวกับการทําธุรกิจ 

หากสามารถออกปฏิบัติภาคสนาม หรือเชิญแขกมาพูดจะเปนการเพ่ิมพูนการเรียนรูและชวยนักเรียน                            

ในการเตรยีมการรบัมอืทางการเงนิ ในการเปดบญัชธีนาคาร นกัเรยีนควรจะไดเหน็วาจะกรอกเอกสารธนาคาร

เก่ียวกับการกูยืม และวิธีการเปดบัญชีธนาคารไดอยางไร
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 คําแนะนํา:   หากวาเปนไปได ใหนําตัวอยางสมุดบัญชี และสมุดรายรับมา ใหนักเรียน

 ฝกเขียนใบเสร็จรับเงินและลงบันทึก.

ขั้นตอนที่ 6. ใหนกัเรยีนดเูอกสารตวัอยางของธนาคารท่ีครูนาํมาหรอืเขยีนตวัอยางเอกสารบนกระดาน 

 หากวาเปนไปได ใหนํามาใหพอกับจํานวนนักเรียนเพื่อใหนักเรียนไดฝกกรอกเอกสาร

 ก. ครูพูดคุยเกี่ยวกับวิธีการกรองใบสมัครบัญชีธนาคารหรือเงินกู จําไววาใหกระตุน

ใหนักเรียนตั้งคําถาม

 ข. แลกเปลี่ยนความคิดเห็นเกี่ยวกับบัญชีออมทรัพยและประโยชนในการฝากเงิน 

เพื่อวาจะไดไมตองถือเงินสดหรือซอนเงินไว และจะเก็บเงินไดอยางปลอดภัย

 ค. พูดคุยเกี่ยวกับบัญชีเช็คและการเขียนเช็ค ใหนักเรียนไดฝกเขียนเช็คและกรอกแบบ

ฟอรมสําหรับเช็คแตละใบที่นักเรียนเขียนเพื่อสั่งจาย หรือฝากเขา 

 ง. ครูถามวา: “ทําไมนักเรียนจึงตองหลีกเลี่ยงการจัดการกับเงินสดเพียงอยางเดียว?” 

 (คําตอบที่อาจเปนไปได: การจัดการกับเงินสดอาจจะลืมการบันทึกการขายหรือ

การจายไดงาย)

 จ. ใชเวลาที่เหลือของคาบเรียน ใหนักเรียนศึกษาและฝกหัดในการกรอกแบบฟอรม

ของธนาคาร

 กิจกรรมสรุปบทเรียน

ครูพูดวา: “ใหน้กัเรยีนใชค้วามรูเ้กี�ยวกบัการเงินที�นกัเรยีนไดร้บัเกี�ยวกบัเรื�องการเงินเพื�อไปเปิด

บญัชีธนาคารในอาทิตยนี์ � พยายามเก็บรายละเอียดและบนัทกึการดาํเนินการรายวนั 

ในคราวหนา้ที�เรามาพบกนั เราจะคยุกนัเกี�ยวกบัวิธีทาํงานรว่มกบัผูค้นในภาคธรุกิจให้

ประสบความสาํเรจ็”
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_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _



 วัตถุประสงคการเรียนรู
ก. สามารถแสดงทักษะดานบุคคลไดดี

ข. สามารถระบุไดถึงเหตุผลวา ทักษะดานบุคคลเปนสิ่งจําเปนในการทําธุรกิจ

 คุณสมบัติ
คณุสมบตัทิีน่กัเรียนจะไดรบัการพฒันาตามรายการประเมิน 40 คณุสมบตัสิาํหรับวัยรุนประกอบไปดวย 

1. ความรับผิดชอบ (ขอ 30)

2. พลังในตัวเอง (ขอ 37)

3. ความรูสึกถึงความมีจุดมุงหมาย  (ขอ 39)

4. การมองโลกในแงดีสําหรับอนาคตของตัวเอง (ขอ 40)

สิ่งที่ตองเตรียม
1. ขนาดกลุม : ทุกคนในชั้นเรียน

2. เวลาที่ใชในการสอน : 45 นาที

3. วัสดุ / อุปกรณ : ไมมี

4. สถานที่ : หองเรียน

15

 เรื่อง  วิธีการทำ งานรวมกับผูอื่น

คุณสมบัติคค สส ตต

วัตถุประสงคการเรียนรูัตต ปปรร งคงค ราร ีียย 

บทที่ 4

สิ่งที่ตองเตรียมงท อง ต ยีม

หลักสูตรสากลสำ หรับเยาวชน
อายุ 19 ป ขึ้นไป
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การนําเขาสูบทเรียน: 
ขั้นตอนที่ 1.  ครูพูดวา: “เมื่อใดก็ตามที่นักเรียนทํางานธุรกิจ นักเรียนจะตองติดตอกับผูคนมากมาย 

 นกัเรยีนจะตองทาํงานกบัลูกคา ทมีงาน หรือนายจาง มใีครบางทีน่กัเรยีนไดตดิตอสําหรบั

 การทําโครงการธุรกิจของนักเรียนบาง?” (ใหนักเรียนแตละคนตอบ)

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามคําถามดงัตอไปนี้:

ก.    นักเรียนเคยมีประสบการณที่ไดรับการปฏิบัติอยางดีจากผูอื่นในธุรกิจหรือไม? 

เกิดอะไรขึ้นบาง? (ใหนักเรยีนแบงปนประสบการณและสิ่งที่นักเรียนไดเรียนรู 
เกี่ยวกับทักษะดานบุคคลที่ดีจากประสบการณนั้นๆ) 

ข.    นักเรียนเคยมีประสบการณไดรับการปฏิบัติอยางที่ไมดีจากผูอื่นในธุรกิจ

หรือไม? เกิดอะไรขึ้นบาง? (ใหนักเรียนแบงปนประสบการณและสิ่งที่นักเรียน

 ไดเรียนรูเกีย่วกับทักษะดานบุคคลที่ไมดีจากประสบการณนั้นๆ)

ขั้นตอนที่ 3.  ครูพูดวา: “มันเปนสิ่งสําคัญที่จะตองมีทักษะดานบุคคลที่ดี วันนี้พวกเราจะพูดคุย

 เกี่ยวกับเทคนิคบางอยางที่จะชวยใหนักเรียนสามารถสื่อสารไดดีและสรางความสัมพันธ

 ที่ดีกับลูกคาและสามารถจัดการสิ่งตางๆ ได”

กิจกรรมการเรียนรู
การใชทักษะสวนบุคคล

ขั้นตอนที่ 1. ครูพูดวา: “การสื่อสารที่ดีระหวางลูกคากับคนขายสินคา หรือผูใหบริการเปนสิ่งสําคัญ

 ตอธุรกิจ การสื่อสารหมายถึง การสื่อสารทางวาจา หรือการสื่อสารที่ไมใชคําพูดก็ได” 

 ก. ขออาสาสมัครออกมาขางหนาและใหแสดงสิ่งที่ครูกระซิบบอกกับเขา และใหใน    

  ชั้นเรียนทายวามีการสื่อสารอะไรโดยไมใชคําพูด

- ใหนกัเรียนสองคนนัง่ตดิกนั คนท่ีหนึง่นัง่กอดอก ไขวหางไปอกีทางของอกีคนหนึง่

และระยะหางของรางกายกห็างจากอกีคนหนึง่ (ลกัษณะนีแ้สดงใหเหน็วาไมชอบ

และตองการจะไปจากคนนั้นๆ ไมเปดใจรับฟง หรือตองการมีความสัมพันธกับ

บุคคลนั้นๆ)

- ทั้งสองคนนั่งติดกัน คนหนึ่งจะยิ้ม สบสายตา และนั่งหันหนาหาอีกคนหนึ่งและ

ไมกอดอกหรือไขวหาง (ลักษณะนี้สื่อวามีใจเปด และปรารถนาที่จะสนทนาดวย

มีความพรอมจะรับฟง)

 ข. ใหนักเรียนคิดถึงวิธีการสื่อสารแบบไมใชคําพูดและแสดงในชั้นเรียน

  ในบทเรียนนี้จะชวยใหนักเรียนไดเรียนรูทักษะการจัดการกับบุคคลท่ีจะชวยลูกคาหรือสมาชิก                       

ในทีม นักเรียนจะแสดงบทบาทสมมติในสถานการณที่แสดงใหเห็นความสําคัญของทักษะการสื่อสาร                    

สวนบุคคลได
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 ค. ครูพดูวา: “มวีธิสีือ่สารโดยไมใชคาํพดูอะไรบางท่ีนกัเรียนสามารถสือ่ถงึความสาํเร็จ

และความมั่นใจ?” (คําตอบที่เปนไปได: ยืนตรง, ยิ้ม, แตงกายแบบมืออาชีพ, 

คิดในเชิงบวก เปนตน)

ขั้นตอนที่ 2. ครูพูดวา: “มีหลากหลายวิธีการที่จะสื่อสารโดยคําพูดกับลูกคาเพื่อใหลูกคารูสึกวามีคา 

การส่ือสารท่ีแย จากน้ันใหนกัเรียนลองทําสถานะการณนัน้อกีคร้ัง แตแทนดวยทักษะ

การสื่อสารที่ดี  แลกเปลี่ยนความคิดเห็นเกี่ยวกับผลลัพธของวิธีการสื่อสารที่ตางกัน

- หยาบคายตอลูกคา / พูดจาดวยการใหเกียรติ

- ทาํหนาบึง้ และสนทนากับลกูคานอย หรอืไมสนทนาดวย / ยิม้ และเรียกชือ่ ลกูคา

- พูดจากกาวราว / พูดจาดวยการใหเกียรติ

- ไมซื่อสัตยตอการบริการหรือคุณภาพของสินคา / ซื่อสตัย

- ปฏิเสธการทําผิด / ยอมรับเมื่อทําผิดพลาด

 ข. ใหนักเรียนอาสาสมัครในการคิดสถานการณอื่นๆเพื่อแสดงใหเพื่อนๆชั้นเรียนดู

 ค. ครูถามวา: “ธุรกิจของนักเรียนจะไดประโยชนอยางไรจากการสื่อสารที่ดี?” 

 (หากวามันรุงเรือง เพราะวาลูกคารูสึกมีคุณคาและไดรับเกียรติ และลูกคาก็เชื่อถือ 
      

ขั้นตอนที่ 3.   ครูถามวา: “นักเรียนมีจุดแข็งอะไรที่เกียวกับทักษะสวนบุคคล?” (กระตุนใหนักเรียน
 ตอบคําถาม และใหครูแนะนําวาไดเห็นทักษะหลากหลายของนักรียนที่เกิดขึ้น

   ในหองเรียนใหนักเรียนไดฟงดวย) 

ขั้นตอนที่ 4. ครูถามวา: “นักเรียนจะใชจุดแขง็ของนักเรียนชวยแกจุดออนไดอยางไร?”(ใหนักเรียนตอบ) 

ขั้นตอนที่ 5.  ครูพูดวา: “โครงการธุรกิจของนักเรียนบางโครงการอาจจะตองมีทีม หรือมีการนําทีม 

 ตอไปนีเ้ปนขอคดิบางอยางทีจ่ะอธบิายวานกัเรยีนจะประสบความสําเรจ็ในการทํางานรวม

 กับทีมไดอยางไร:

 ก. แบงปนขอมูลและใหการฝกอบรมเพื่อชวยทีมงาน

 ข. กระตุนใหทีมงานทํางานดวยความรับผิดชอบ

 ค. รับรูเรื่องราวหรือปญหาที่หยุดหรือทําใหคนงานทํางานชาลง

 ง. สรางความรูสึกเปนทีมเดยีวกันเพื่อทํางานรวมกันใหบรรลุเปาหมาย”

ขั้นตอนที่ 6.  ครูถามวา: “นักเรียนเคยเห็นใครใชวิธีเหลานี้กับนักเรียนหรือกับทีมงานบางไหม? 

 นักเรียนทํางานสําเร็จหรือไม?” (ใหนักเรียนอธิบายสถานการณและผลลัพธที่ออกมา)

ไดร้บัการใหเ้กียรต ิและอยากจะซื �อสนิคา้ หรอืบรกิารของนกัเรยีน มาลองแสดงบทบาท

สมมตใินบางสถานการณแ์ละดวูา่การสื�อสารสามารถเปลี�ยนสถานการณ ์ไดอ้ยา่งไรบา้ง”

ก.   ขออาสาสมคัรเพื�อทาํงานเป็นคูใ่นการสรา้งสถานการณที์�เหมือนจรงิที�แสดงใหเ้หน็

นกัเรียนด้วยเช่นกัน) 
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การจัดการเรื่องความขัดแยง

ขั้นตอนที่ 1.  ครูพูดวา: “นักเรียนอาจจะตองเผชิญปญหากับบุคคลที่ดูเหมือนจะไมชวยแกปญหา 

 ในบางสถานการณ นักเรียนอาจจะตองการคนกลางเพื่อจะยุติความขัดแยง นักเรียนอาจ

 จะใชคนอื่นเพื่อรับรูความขัดแยงและชวยหาทางแกปญหาอยางสันติวิธี และหลีกเลี่ยง

 การสรางศัตรู”

ขั้นตอนที่ 2.  ครูถามวา: “นักเรียนมีคําแนะนําอะไรบางเกี่ยวกับการรับมือกับความขัดแยงกับคน

 บางคน?” (คําตอบที่เปนไปได: สบสายตา, รับฟงและพยายามเขาใจวาเขาเจอกับอะไร

 มากอน, หรือเขารูสึกอยางไร, พูดจาดวยการใหเกียรติ, รักษาขอเท็จจริง, อยาทําเปนเรื่อง

 สวนตวัหรือใชคาํพดูตอวาผูอืน่, ใจเย็น, รอจนกวาเขาจะหายโกรธเพ่ือทีจ่ะคุยกบัเขา เปนตน) 

ขั้นตอนที่ 3. ครูถามวา: “มีสถานการณอะไรบางที่นักเรียนเคยพบวาความขัดแยงไมสามารถแกไข

โดยสันติได? ผลลัพธเปนอยางไรบาง?” (ใหอาสาสมัครแบงปนประสบการณ ใหนักเรียน  
คนอื่นๆ แนะนําวิธีที่จะรับมือกับสถานการณโดยใชการแกปญหาอยางสันติวิธี)

กิจกรรมสรุปบทเรียน
ขั้นตอนที่ 1.  ครูพูดวา: “ผูคนถูกสรางขึ้นใหเปนไปตามพระฉายาของพระเจา และพระองคทรงรัก

 และใหคณุคากับทุกคน เพ่ือนักเรียนจะถวายเกียรติใหกบัพระเจาในการทําธุรกิจ นกัเรียน

 เปนตัวแทนของพระเยซูเห็นผานทางคําพูดและการกระทําของนักเรียน”

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามวา: “พระเยซูจะมีวิธีอะไรบางในการรับมือกับการทํางานรวมกับผูคน?” 

ให( นักเรียนคิดถึงวธิีการที่พระเยซูทรงรับมือกับผูคนในพระคัมภีรเชนแสดงความเมตตา,      
รับฟง, รับรูความจริง, สุภาพ, และกรุณา เปนตน) 

ขั้นตอนที่ 3. ครูพูดวา: “ใหนักเรียนจดจําวิธีที่พระเจาทรงรักและใหคุณคาแกนักเรียนและปฏิบัติตอ

 ผูอื่นดวยวีธีเดียวกัน เมื่อนักเรียนปฏิบัติตอผูอื่นเปนอยางดี นักเรียนไดใหคนอื่นไดเห็น

 พระเยซูผานทางชีวิตของนักเรียน และนักเรียนอาจจะตองการรูจักพระเยซูมากยิ่งขึ้น 

 เพราะวาสิ่งที่นักเรียนเห็นในชีวิตของนักเรียน!”

ขัน้ตอนที ่4. ครพูดูวา: “คราวหนาพวกเราจะจบบทเรยีนเรือ่งการจดัการโครงการธรุกจิโดยการประเมนิผล

 โครงการ ขอใหนักเรียนขยันทําโครงการของนักเรียนและทําบัญชีรายวันอยางตอเนื่อง”



 วัตถุประสงคการเรียนรู
1. สามารถแสดงวิธีการทําวิจัยตลาดสําหรับผลิตภัณฑหรือบริการของนักเรียนได

2. สามารถแสดงความสามารถในการคํานวณกําไรขาดทุนได

 คุณสมบัติ
คณุสมบตัทิีน่กัเรียนจะไดรบัการพฒันาตามรายการประเมิน 40 คณุสมบตัสิาํหรับวัยรุนประกอบไปดวย 

1. ความรับผิดชอบ (ขอ 30)

2. พลังในตัวเอง (ขอ 37)

3. ความรูสึกถึงความมีจุดมุงหมาย (ขอ 39)

4. การมองโลกในแงดีสําหรับอนาคตของตัวเอง (ขอ 40)

สิ่งที่ตองเตรียม
1. ขนาดกลุม : ทุกคนในชั้นเรียน

2. เวลาที่ใชในการอน : 45 นาที

3. วัสดุ / อุปกรณ :

- กระดาษ และดินสอ (หนึ่งชุดตอนักเรียนหนึ่งคน)

4. สถานที่ : หองเรียน

19

เรื่อง  วิธีวิเคราะหโครงการ

คุณสมบัติคค สส ตต

วัตถุประสงคการเรียนรูัตต ปปรร งคงค ราร ีียย 

บทที่ 5

สิ่งที่ตองเตรียมสส ทตทต งง ียย

หลักสูตรสากลสำ หรับเยาวชน
อายุ 19 ป ขึ้นไป



20

การนําเขาสูบทเรียน: 
ขั้นตอนที่ 1. ครูพดูวา: “ใหใชเวลาสองสามนาทีเพ่ือฟงวาโครงการของนักเรียนมีความกาวหนาอยางไร” 

 ใชเวลาประมาณ 10 นาทีใหนักเรียนแสดงความสําเร็จ และปญหาที่เขาเผชิญไดพบ 

 ใหกลุมชวยแกปญหา และใหกําลังใจเพื่อนแตละคน

ขั้นตอนที่ 2. ครูพูดวา: “ตอนนี้มาดูวิธีการประเมินความสําเร็จทางการเงินและประสิทธิผลลัพธ

 ของผลิตภัณฑหรอืบริการที่นําเสนอกัน”

กิจกรรมการเรียนรู
การคํานวณกําไรขาดทุน

ขั้นตอนที่ 1.  ครูพูดวา: “บางครั้งคนเราก็กลัวการเผชิญกับความเปนจริงที่วาการทําธุรกิจของเรานั้น

 ไมสรางรายได ดังนั้นพวกเขาจึงไมตองการที่จะคํานวณหาผลกําไร และขาดทุน จําไววา

 นักเรียนตองรูวาโครงการของนักเรียนสถานะทางการเงินเปนอยางไร เพื่อวานักเรียนจะ

 สามารถหาทางแกปญหา และทําธุรกิจใหประสบความสาํเร็จ ผลลัพธกาํไรและขาดทนุจะ

 กลายเปนเครื่องมือที่วิเศษที่จะแสดงใหเห็นวานักเรียนกําลังเปนอยางไรอยู”

ขั้นตอนที่ 2. ครูพูดวา: “ขั้นแรก นักเรียนตองรวบรวมเอกสารทั้งหมดของนักเรียน เปนสิ่งสําคัญมาก

 ทีน่กัเรียนจะตองจัดเก็บระบบเอกสาร และการบันทึกขอมูลใหด ีเพ่ือวาผลลพัธกาํไรขาดทุน

 จะสามารถนํามาคํานวณไดอยางถูกตองและแสดงสถานะทางการเงินของนักเรียนได”

ขั้นตอนที่ 3.  บนกระดาน ใหครเูขยีนตัวอยางผลลัพธกาํไรขาดทุน อธบิายแตละข้ันตอน และใหนกัเรียน

 ถามคําถามได ครูอาจจะตองเชิญนักธุรกิจทองถ่ินใหมาชวยอธิบายเก่ียวกับกําไร/ขาดทุน 

 หรือตอบคําถามก็ได

  บทสรุปของบทเรียนน้ีจะชวยใหนักเรียนเขาใจวิธีการประเมินการเงินของโครงการโดยการคํานวณ

หากําไรและขาดทุน นักเรียนจะไดทําวิจัยตลาดเพื่อชวยใหนักเรียนพัฒนาปรับปรุงผลิตภัณฑสินคา หรือ                              

บริการของนักเรียนดวย
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ขั้นตอนที่ 4.  ครูถามวา: “ทาํไมการทําผลลพัธกาํไรขาดทุนจึงเปนเร่ืองสําคัญในการทําธุรกิจทุกวันน้ี?” 
 (คําตอบที่เปนไปได: ตนทุนบางอยางเปลี่ยนแปลงได,  สามารถแกปญหาไดเร็วขึ้น, 
 ชวยใหเห็นวาการตั้งราคาเหมาะสม หรือตํ่าเกินไป เปนตน)

ขั้นตอนที่ 5. ใหเวลานักเรียนแตละคนทํางานตามลําพังเพื่อจะเขียนผลลัพธกําไรขาดทุนสวนตัว 
 ใหครูไวตอความรูสึกของนักเรียนบางคนวาเขาอาจจะไมอยากให คนอื่นเห็นวาตัวเอง
 ขาดทุน ใหครูเดินไปรอบๆ หองและเสนอความชวยเหลือหากวาตองการ เมื่อนักเรียน
 ทําเสร็จแลวและรอใหคนอื่นๆ ทําเสร็จ สามารถใหนักเรียนเริ่มเขียนความคิดสําหรับ
 การขยายโครงการตอไปไดถามีเวลา

การวิจัยตลาด

ขั้นตอนที่ 1. ครูพูดวา: “ในบทเรียนแรก เราพูดคุยเกี่ยวกับการทําการสํารวจตลาดเพื่อจะเรียนรู
 เกี่ยวกับลูกคาที่เปนไปได และความตองการของลูกคา เมื่อนักเรียนเริ่มทําธุรกิจแลว
 นักเรียนจะตองสํารวจลูกคาของนักเรียนเพื่อหาวาผลิตภัณฑ หรือบริการของนักเรียน
 เมื่อเปรียบเทียบกับของคนอื่นแลวเปนอยางไรบางและจะปรับปรุงพัฒนาสินคา หรือ
 บริการไดอยางไร”

ขั้นตอนที่ 2. ครูถามวา: “สมมตวิานกัเรียนออกแบบ และผลติเส้ือยดืซคิสกรนีมาหาโหล หากวานักเรียน
 ขายไดแคสีต่วัในสามสัปดาห มคีาํถามอะไรบางท่ีนกัเรียนอยากถาม?” (คาํตอบทีเ่ปนไปได: 
 หากวาเปนแบบอื่นจะไดรับความนิยมกวานี้หรือไม, สีไมเปนที่นิยมหรือไม, ราคาแพงไป
 หรอืไม, คณุภาพไมดหีรอืไม, จะดกีวาไหมถาขายใหตลาด หรอืลกูคากลุมอืน่ดวย เปนตน)
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ขั้นตอนที่ 3. ครูพูดวา: “เปนเรื่องที่ดีที่จะถามลูกคาของนักเรียนเกี่ยวกับผลิตภัณฑหรือบริการ

 ของนักเรียน นักเรียนยังจะไดประโยชนจากการลองถามตัวเองกอนคําถามเชน:

- ฉันจะซื้อสินคาหรือบริการนี้ไหม?

- ฉันอยากจะจายเงินเทาไหรสําหรับสิ่งนี้?

- ฉันจะไปซื้อไดที่ไหน?

- ฉันจะปรับปรุงไดอยางไร?

- ใครเปนคูแขงขันที่ใกลที่สุด?

- สินคาหรือบริการของฉันดีกวาหรอืแยกวาของคูแขง?”

ขั้นตอนที่ 4. ครูถามวา: “นักเรียนจะไดประโยชนอะไรจากการถามคําถามเหลานี้กับตัวเอง?” 

 (พยายามกระตุนใหตอบคําถาม)

ขั้นตอนที่ 5. ครูพูดวา: “ใหเรามาคุยเกี่ยวกับสินคาของนักเรียนในหลายมุมมองเพื่อชวยใหนักเรียน

 ไดพัฒนาคําถามสําหรับการสํารวจของนักเรียนเอง

  

 
- ?
- ?
- ?

 

- ?
- ?
- ?
- น ?
- ?

/  
(  ) 

- ?
- ?
- ?

 - ?
- ?



23

ขั้นตอนที่ 6. ใหเวลานักเรียนเขียนคําถาม และใหเวลาแตละคนเพื่อพบกับคู หรือจับกลุมขนาดเล็ก

 เพื่อพูดคุยเกี่ยวกับคําถาม และเสนอความชวยเหลือ และใหคําแนะนําซึ่งกันและกัน

 กิจกรรมสรุปบทเรียน

             ขั้นตอนท่ี 1.  ครพููดวา: “พวกเราไดจบบทเรียนเกีย่วกับธุรกิจ จําไววาพระเจาทรงพรอมท่ีมอบความเข้มแข็ง
 สติปญญาใหนักเรียนเสมอ พระเจาทรงนําทางชีวิตสวนตัวของนักเรียน และธุรกิจของ

 นกัเรียนดวยเชนกัน พระองคทรงมีพระประสงคในส่ิงท่ีดตีอนักเรียน และไววางใจในพระองค!”

 ก. ขออาสาสมัครอานสุภาษิต 4:11

 “เราไดสอนเจาในเรื่องทางปญญาแลว เราไดนําเจาในวิถีของความเที่ยงธรรม”

 ข. ครูพูดวา: “บางครั้ง มันอาจจะดูเหมือนวาการทําธุรกิจของนักเรียนเปนสิ่งนากลัว 

เพราะวานกัเรยีนยงัไมไดลองทาํอะไรแบบนีม้ากอน และมนัเปนสิง่ท่ีไมคุนเคยสําหรบั

นักเรียน แตพระเจาไมทรงประหลาดพระทัยหรือหวาดกลัว พระองคทรงทราบถึง

แผนการสําหรับชีวติของนกัเรียนและจะนําทางนกัเรียนเม่ือนักเรียนแสวงหาพระองค”

 ค. อาน อิสยาห 42:16

 “เราจะจูงคนตาบอด ไปในทางที่เขาทั้งหลายไมรูจัก เราจะนําเขาไป ในทางทั้งหลาย

ทีเ่ขาไมรูจกั เราจะใหความมดืขางหนาเขากลบัเปนสวางทีข่รุขระใหเปนท่ีราบส่ิงเหลานี้

เปนสิ่งที่เราควรจะกระทําและเราจะไมละทิ้งสิ่งเหลานี้”

ขั้นตอนที่ 2. ครพูดูวา: “สิง่เหลาน้ีเปนส่ิงท่ีเราจะกระทําแกนกัเรียนทุกคนเชนกัน เราจะไมละท้ิงนักเรียน 

 มาปดทายบทเรียนดวยการใชเวลาในการอธิษฐาน และขอใหพระเจาทรงชวยพวกเรา

 ในการทํางาน”

ขั้นตอนที่ 3. ขอใหอาสาสมัครที่จะอธิษฐานปด

คําแนะนําเพื่อความสําเร็จในการสอน

พิจารณาคําแนะนําตอไปนี้เพื่อความสําเร็จในการสอน

1. เชญินักธุรกิจหรือผปูระกอบการอิสระในชุมชนมา หากวาคนเหลาน้ียินดีที่จะมาพูดในช้ันเรียน 
เพื่อชวยใหคาํปรึกษาแกนักเรียนที่สนใจ หรือเชิญใหชั้นเรยีนออกภาคสนามไปสํารวจที่ธรุกิจ 
ของนักธุรกิจ หรือชวยนักเรียนกรอกแบบฟอรมของธนาคารเพื่อเปดบัญชีหรือกูเงิน และ อาจ
จะติดตอกับเด็กๆจากโครงการของคอมแพชช่ัน กอนหนาน้ีท่ีไดเร่ิมตนทําธุรกิจของนักเรียน 
แลวหรือคนที่ทํางานในธุรกิจมา

2. ทัศนคติและความกระตือรือรนของครูจะกระตุนใหนักเรียนเขารวมในการกิจกรรม

3. ประสบการณสวนตัวจะเปนแรงดลใจใหนักเรียน แบงปนประสบการณสวนตัวของครูและ 
ของคนอื่นที่ไมสามารถมาในชั้นเรียนได

4. หาเวลาเพ่ือชวยนักเรียนท่ีมีปญหาเกีย่วกับคณิตศาสตรในการทําบัญชีและรายการกําไรขาดทุน
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การประเมินผลของครูผูสอน

ทดสอบความรูของคุณโดยการทํากิจกรรมตอไปนี้

ตารางที่ 1. กิจกรรมการประเมิน

น   
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: 
  

  
 

2 ? 
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:  

          
  

3 ?
: 
  

        
  

4 

     
? 
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:  
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การประเมินผลผูเรียน

การประเมินผลลัพธกระบวกการเรียนรู/แผนบทเรียนผานทางกิจกรรมตอไปนี้

ตารางที่ 2.  กิจกรรมการประเมินผลลัพธ

  

? 

 
? 

  
? 

? 

? 
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